Salj framtidens affarssystem

PromikBook ar ett webbaserat affarssystem. Vi finns i centrala
Goteborg och behover dig som Account Manager.

Du kommer att fa ansvar for hela séaljprocessen, fran
inkommande leads till avslut av affaren. Du kommer att fa arbeta
med en modern produkt och for ratt person finns det mojlighet
att vaxa i bolaget.

PromikBook ar affarsystemet i molnet som passar bade stora och sma foretag. Systemet har
manga moderna funktioner som standigt utvecklas och blir fler. For sma féretag har PromikBook
en mycket intressant affarsmodell som gor att din leadsgenerering sker helt automatiskt. For
storre foretag gor du avtal helt anpassade till den specifika kunden.

Vi sOker nu dig som vill arbeta som Account Manager. Du far ett stort ansvar dar du bygger upp
och férvaltar din egen kundstock. De produkter du kommer att salja ar tillaggspaket och
tillaggstjanser utéver den grundversion som finns i PromikBook.

Eftersom PromikBook séljs med en for branschen unik affarsmodell dar anvandare kan anvanda
tjansten gratis ger detta en mycket god tillstromning av leads. Dessa kunder har stor kdnnedom
om PromikBook redan nar du tar kontakt med dem for férsta gangen.

Eftersom vi ar ett litet snabbvaxande foretag arbetar du nara all annan personal. Vara
beslutsvagar ar mycket korta och vi gillar verkligen nar manniskor i var organisation har nya
ideer.

Vi sdker dig som har ett par ars framgangsrik erfarenhet av forsaljning och trivs med att arbeta
malfokuserat. Du gillar att jobba med prospekts, boka dina egna méten och goéra avslut. Du ar
aven initiativrik, brinner for forsaljning och ar inte radd for att kavla upp armarna och hugga i nar
det behovs.

Vi intervjuar personer Idpande sa skicka din ansdkan snarast och senast den 19 juni 2014 till
hans.orre@promikbook.com. Har du fragor kan du ocksa ringa direkt pa telefon 0709-747888.

Valkommen att bli en av oss pa PromikBook.
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